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THE Sce=lUERE

DISCOVER NEW WORK CITY

Fiir den Auf- und Ausbau unserer Verkaufsabteilung suchen wir zum ndchsten moéglichen Termin eine/n

SALES MANAGER/IN

(MIT BASIS IN FRANKFURT)

DIE VERBINDUNG ALLER VORTEILE

Das neue THE SQUAIRE Conference-Center bietet
die optimale Kombination aller Vorzige, die man von
dem nachsten Veranstaltungsort erwarten kann. Direkt
am Frankfurter Flughafen gelegen, befindet sich das
THE SQUAIRE Conference-Center am bedeutsams-
ten Verkehrsknotenpunkt Europas: Es ist fuBlaufig vom
Flughafen aus erreichbar, liegt direkt tber dem ICE-
Bahnhof des Airports und neben der A3 in Nahe des
wichtigsten Autobahnkreuzes Deutschlands.

Ob per Flugzeug, Bahn oder Auto — aussteigen, ankom-
men und anfangen sind nur Augenblicke voneinander
entfernt.

Weitere Infos unter: www.thesquaire-conference.com

WIR FREUEN UNS AUF IHRE
AUSSAGEKRAFTIGE BEWERBUNG:

plug and work Airport GmbH - Pre Opening Office
Mainzer LandstraBe 49 - 60329 Frankfurt

E-Mail: christian.sala@thesquaire-conference.com
Telefon: +49 69 /30 85-5095

IHRE AUFGABEN:

Verantwortung fur den Aufbau des
Kundenstamms

Selbststandige Neukundenge-
winnung bis zum Vertragsabschluss

Wahrnehmen von Prasentations-
terminen

Nach klaren Vorgaben Zielgruppen
und Marktsegmente strukturiert
bearbeiten

Generieren einer festen Anzahl von
Kundenbesuchen

Beobachtung und Analyse des
MICE Marktes

Mitbewerberanalysen

UNSER ANGEBOT:

»

»

»

Interessanter Aufgabenbereich
Junge und motivierte Kollegen

Umfassende Schulungs-
und Trainingsmoglichkeiten

Gute Aufstiegschancen

IHRE QUALIFIKATION:

»

»

»

Sehr gute lokale Marktkenntnis

Bereits Berufserfahrung in
ahnlicher Position

Erfolgsorientiertes Arbeiten
Sehr gute Englischkenntnisse

Einsatzbereitschaft, Flexibilitat,
Initiative und hohe Eigenmotivation

Besitz des Fihrerscheins

Verhandlungssicherheit auch in
englischer Sprache

Freude an der Neupositionierung
eines prestigetrachtigen Projektes




